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На данный момент малый бизнес в нашей стране является одной из важнейших частей рыночного хозяйства наряду со средним и крупным бизнесом. [4]
Банковский сектор принимает активные действия в сфере кредитования малого бизнеса и является основным источником заёмных средств. Усиление позиций бизнеса в экономике регионов также имеет важное значение и для банковского сектора, для расширения сферы приложения капитала, бизнеса кредитных организаций (клиентской базы, кредитной активности), для диверсификации рисков и снижения зависимости банка от ограниченного круга крупных клиентов.[1]
Кредитование предприятий малого бизнеса в целом характеризуется тем, что увеличиваются суммы и сроки кредитования, уменьшаются процентные ставки. Если пять-шесть лет назад средняя ставка по кредитам для небольших предприятий была на уровне 30-36 % годовых, то сейчас средняя ставка находится на уровне 18-22 % в зависимости от суммы кредита. Правда, это в среднем на 5 % выше, чем ставки по корпоративным кредитам, но для небольших компаний это не критично. По размерам ссуд разброс довольно большой: в небольших банках минимальная сумма 5 тысяч, а максимальная - 500 тысяч рублей, у более крупных - 50 тысяч и 30 млн. рублей соответственно. Несмотря на активизацию банков в сегменте малого бизнеса, конкуренция между ними по-прежнему ведется в основном за клиентов из традиционных отраслей и регионов. Наиболее охотно банки кредитуют бизнес, занимающийся торговлей. На его долю в 2008 году пришлось более 60% всех кредитов, выданных малому бизнесу. Торговые компании продолжают оставаться самым динамичным сектором нашей экономики и за счет быстрой оборачиваемости своих средств могут себе позволить взять кредит в банке даже под высокий процент. На обрабатывающие производства, производство, добычу полезных ископаемых, строительство, сельское хозяйство, транспорт и связь пришлось более 15%. 
В рамках исследования банки выделили факторы, препятствующие развитию кредитования малого бизнеса, такие как, непрозрачность заемщика, отсутствие залогового обеспечения, неразвитость законодательства и программ господдержки, мешающие органическому росту. [2]
Проблема кредитования малого бизнеса в нашей стране остаётся нерешённой на протяжении длительного периода времени. Сами бизнесмены приводят доводы, которые препятствуют использовании кредитованная в банках. Согласно статистике, порядка 15% представителей малого бизнеса не берут кредит по причине высоких процентных ставок. Другой причиной не слишком высокой популярности кредитов в среде малого бизнеса, которую привели около 23% предпринимателей, являются требования банка по предоставлению поручителей. И, наконец, порядка четверти всех бизнесменов не прибегают к использованию кредитных инструментов из-за необходимости предоставления залога.[5] Для проведения наиболее четких границ между несколькими проблемами и их решением приведем таблицу 1, которая поможет разобраться в данном вопросе.
Таблица 1
 Проблемы кредитования малого бизнеса и пути их решения

	Существующие проблемы
	Пути решения

	с точки зрения банков
	с точки зрения предпринимателей
	для банков
	для предпринимателей

	непрозрачность малого бизнеса
	не желание предоставлять финансовую информацию о своем бизнесе
	повышение доверия между банками и заемщиками, за счет упрощения налоговой и бухгалтерской отчетности; освобождение от ведения избыточной отчетности

	отсутствие залогов
	не способность представления залогов
	создание беззалоговых кредитных продуктов или кредитовать под залог приобретаемого имущества; создание с помощью государства фондов субфедерального и муниципального имущества, объекты которых предоставлялись бы в качестве обеспечения по кредитам

	недостаточная экономическая и юридическая грамотность
	отсутствие доступных форм описания законов и экономических терминов
	разработка доступных и понятных правовых и экономических баз

	высокие риски невозврата кредита и как следствие высокие процентные ставки
	высокие процентные ставки
	субсидирование части процентных ставок за счет средств из бюджета

	
	большие сроки механизма предоставления кредита
	внесение изменений во внутренние документы банков и, следовательно сокращение сроков выдачи кредита за счет самих клиентов и за счет сокращения бюрократических процедур


Решение данных проблем затронет всех участников кредитного рынка и принесет положительные результаты для предпринимателей и для самих банков. Чем быстрее предприниматель получит кредитные средства, тем быстрее пойдет процесс развития или расширения его бизнеса, а, следовательно, появятся новые потоки движения денежных средств, и как следствие банки скорее получат обратно заемные средства со значительным приростом.
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