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В современных условиях развития экономики, предприятия любой формы собственности сталкиваются с множеством различных аспектов функционирования и выживания в рыночной среде. Одной из основных проблем, от которой зависят воспроизводство и доходность предприятий, является повышение уровня конкурентоспособности выпускаемой ими продукции. Этот показатель выступает также главным условием успешной конкуренции предприятий на рынке.

     Исследования конкурентоспособности продукции мясного животноводства Республики Бурятия проводим,  используя кластерный анализ. Кластерный анализ применяется для распределения изучаемой совокупности на однородные группы по нескольким признакам. Признаков должно быть более двух, их количество не ограничено количеством объектов. Так для анализа конкурентоспособности мы  сравним  показатели: выручка от реализации крупнорогатого скота в живой массе (тыс. руб); себестоимость 1 ц живого веса ( руб. коп); фондоотдача; продуктивность животных ( кг).  Используем данные 15 крупных сельскохозяйственных предприятий, 15 районов республики Бурятия. 

      Все рассматриваемые признаки должны быть нормированы, то есть, стандартизированы (приведены к одному типу).  Нормирование переменных произведем в MS Excel. В таблице 1 представлены следующие статистические данные, необходимые для кластерного анализа.
Таблица 1
                                                 Исходные данные для проведения кластерного анализа.

	№
	Район
	Предприятие
	Выручка от реализации КРС в живой массе, тыс. руб
	Себестоимость 1 ц живого веса, руб,коп
	Фондоотдача
	Продуктивность животных, кг.
	Нормированные значения данных

	1
	Баргузинский
	ООО Арбижил
	1934
	3788,73
	0,27
	75,73
	0,087
	0,495
	0,144
	0,478

	2
	Баунтовский
	СПК Витимский
	597
	7652,1
	0,56
	64,6
	0,027
	1,000
	0,299
	0,408

	3
	Бичурский
	ЗАО Билютайское
	6638
	3298,24
	0,54
	142,4
	0,298
	0,431
	0,289
	0,898

	4
	Джидинский
	ОАО Оерский
	16285
	3853,52
	0,46
	65,68
	0,732
	0,504
	0,246
	0,414

	5
	Еравнинский
	СПК Ульдурга
	16160
	3924,41
	0,25
	71,12
	0,726
	0,513
	0,134
	0,449

	6
	Заиграевский
	СПК Гигант
	2971
	5293,33
	0,71
	67,98
	0,133
	0,692
	0,380
	0,429

	7
	Закаменский
	СПК Михайловка
	3244
	4488,42
	0,53
	69,2
	0,146
	0,587
	0,283
	0,437

	8
	Кабанский
	ОПХ Байкальское
	22256
	5405,96
	0,24
	120,43
	1,000
	0,706
	0,128
	0,760

	9
	Кижингинский
	ОАО Михайловское
	1120
	5406,15
	0,47
	64,39
	0,050
	0,706
	0,251
	0,406

	10
	Курумканский
	СПК Хуторхой
	2734
	5018,06
	0,29
	71,19
	0,123
	0,656
	0,155
	0,449

	11
	Мухоршибирский
	СПК Искра 
	21820
	6417,32
	0,23
	74,57
	0,980
	0,839
	0,123
	0,470

	12
	Прибайкальский
	ООО Возраждение
	1734
	3077,78
	1,87
	95,98
	0,078
	0,402
	1,000
	0,606

	13
	Селенгинский
	СПК ИРО
	8558
	2739,13
	0,48
	102,7
	0,385
	0,358
	0,257
	0,648

	14
	Тункинский
	СПК Нива
	627
	3022
	0,58
	158,5
	0,028
	0,395
	0,310
	1,000

	15
	Хоринский
	СПК Рассвет
	3721
	4518,63
	0,38
	53,03
	0,167
	0,591
	0,203
	0,335

	
	максимальное
	
	22256
	7652,1
	1,87
	158,5
	
	
	
	

	
	средние по РБ
	
	7359,9
	4526,9
	0,5
	86,5
	
	
	
	


Распределение предприятий республики Бурятия по различным группам, которые в зависимости от расстояния объединения можно объединить в разное количество кластеров. Для чего необходимо разбить объекты по кластерам и определить по ним средние значения изучаемых признаков. Дальнейшая обработка полученных данных проводится в MS Excel.  Кластеры необходимо анализировать относительно друг друга, то есть проведем их сравнительный анализ.
По полученным средним значениям рассматриваемых показателей построим график.

[image: image1.emf]

  Распределение показателей по кластерам
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Рис.1 Распределение показателей по кластерам

Как видно из рисунка,  график четырёх различных показателей дал наглядное представление характеристик каждого кластера. Предприятия, входящие в состав 3 кластера отличаются наивысшим показателем выручки от реализации живой массы крупнорогатого скота, тогда как фондоотдача и продуктивность животных по всем предприятиям   практически на одном уровне.

Далее необходимо рассчитать относительные показатели координации, при этом сравнение производится со средним республиканским  уровнем каждого рассматриваемого показателя. 

Расчет относительного показателя координации показал, что наибольшим отклонение  от средних по РБ в сторону увеличения значений обладает 3 кластер, в который входят 4 района: Джидинский, Еравнинский, Кабанский, Мухоршибирский районы. В  предприятиях этих районов выручка от реализации больше на 159,9 тыс. руб.  и  продуктивность, по сравнению с другими кластерами высокая. Предприятия, включенные в состав 2 кластера Бичурского, Прибайкальского, Селенгинского, Тункинского районов обладают наивысшим показателем продуктивности животных, но выручка от реализации немного превышает среднереспубликанского значения. Предприятия, объединённые в 1 кластере Баргузинского, Баунтовского, Заиграевского, Закаменского, Кижингинского, Хоринского, Курумканского районов с очень низкими показателями выручки от реализации  крупнорогатого скота в живом весе, а фондоотдача на уровне средней по РБ.
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